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									Vertrieb und Verkauf

									Wegbereiter für Ihren Vertriebserfolg!

									

							

						

					

				
					

										
											
												
													
														
			
					
						Immer komplexer werdende Marktanforderungen und damit einhergehende Veränderungen zwingen den Vertrieb zu einer konsequenten Weiterentwicklung – durch nachhaltige Qualifizierung des Vertriebsteams und Optimierung der Vertriebsprozesse.


Entdecken Sie die ganze Welt des Vertriebs bei der Haufe Akademie: Qualifizierungsangebote zu allen vertriebsrelevanten Themen, maßgeschneiderte Inhouse-Schulungen, Digitales Lernen sowie viele Trends, Tipps und kostenlose Services wie Fachartikel, Whitepaper und vieles mehr.



				


	

												

											

										

									

										
											
												
													
														
		
				Themenfelder
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								Qualifizierungsprogramme

								
										Mit den zertifizierten Qualifizierungsprogrammen der Haufe Akademie belegen Sie fundierte Kenntnisse und verbessern Ihre beruflichen Chancen.

											
															
																Career Lines
														
	
															
																Expert Lines
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								Verkauf und Verhandlungsführung

								
										Erlernen Sie die wichtigen Skills, um mit Kunden auf Augenhöhe zu verhandeln und zu verkaufen.

										

								

							
								
										Zum Themenfeld
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								Vertriebssteuerung und -führung

								
										Erweitern Sie Ihre Führungskompetenzen und meistern Sie die Herausforderungen der Vertriebssteuerung mit den zielgerichteten Seminaren der Haufe Akademie. 

										

								

							
								
										Zum Themenfeld
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								Überzeugungskraft und Souveränität

								
										Steigern Sie Ihre Überzeugungskraft und Souveränität als Verkäufer:in oder Führungskraft im Vertrieb, um noch erfolgreicher im Verkaufsprozess zu agieren.

										

								

							
								
										Zum Themenfeld
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								Business Development

								
										Erlernen Sie essentielles Know-how für Wachstum, Innovation und eine klare Geschäftsfeldentwicklung. 

										

								

							
								
										Zum Themenfeld
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								Key Account Management

								
										Erfahren Sie, wie Sie Schlüsselkunden effektiv betreuen, Mehrwerte schaffen und nachhaltige Geschäftsbeziehungen aufbauen. 

										

								

							
								
										Zum Themenfeld
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								Innendienst und Kundenservice

								
										In den Seminaren lernen Sie alles, um im Kundenkontakt zu glänzen, die Kundenzufriedenheit zu steigern und Ihren Umsatz zu maximieren. 

										

								

							
								
										Zum Themenfeld
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								Digital Sales

								
										Entwickeln Sie die notwendigen Skills, um die digitale Transformation im Vertrieb erfolgreich zu navigieren und die Potenziale des Online-Verkaufs voll auszuschöpfen. 

										

								

							
								
										Zum Themenfeld
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								Betriebswirtschaft und Recht für den Vertrieb

								
										Mit den Seminaren der Haufe Akademie bauen Sie auf ein sicheres betriebswirtschaftliches und juristisches Fundament für den Vertrieb.

										

								

							
								
										Zum Themenfeld
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										Gemeinsam online weiterbilden

											
															
																Live-Online-Trainings
														
	
															
																Live-Online-Qualifizierungsprogramme
														
	
															
																Online-Coaching
														


										

								

							
								

						

					

					

			
	        			
		            

			
		



												

											

										

									

										
	
		Finden Sie jetzt Ihre passende Weiterbildung
		
		

		

	





	
	
		
			
				
					
						
								Neu für Sie im Programm

								

						
								
					
		
				 
					
							Neu
								

					

			
				Seminar | Präsenz oder Online

				
					
						
						Buying-Center-Analyse: Einkaufsstrukturen systematisch durchdringen


						Die optimale Verkaufsstrategie für Ihren Vertriebserfolg

						
						        
										
										2 Tage

								

					

					
						
							

								€ 1.540,-
										

										zzgl. MwSt.
									

							
								

						

					

				

			

		
	


		
				 
					
							Neu
								

					

			
				Seminar | Präsenz oder Online

				
					
						
						Sales Enablement - Booster für Ihren Vertriebserfolg


						Effektiv & zielgerichtet verkaufen

						
						        
										
										2 Tage

								

					

					
						
							

								€ 1.540,-
										

										zzgl. MwSt.
									

							
								

						

					

				

			

		
	


		
				 
					
							Neu
								

					

			
				Seminar | Präsenz oder Online

				
					
						
						Diversity im Vertrieb


						Nutzen Sie Diversität für Ihren Vertriebserfolg
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								€ 1.540,-
										

										zzgl. MwSt.
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				Training | Präsenz oder Online

				
					
						
						Verhandlungstraining für den Fahrzeug- und Komponentenvertrieb


						Komplexe Verhandlungen im Automotive-Umfeld erfolgreicher führen
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								€ 1.490,-
										

										zzgl. MwSt.
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Verfügbare Termine für Vertrieb und Verkauf in den nächsten 6 Wochen


								Jetzt freie Plätze sichern!
							

						

				


	

												

											

										

									

										
											
												
																				
														
		
				Qualifizierung, die Sie weiterbringt!

				Unsere Empfehlungen

				

		Lade Empfehlungen


		
	



												

											

										

									

										
											
												
													
															
			Wegbereiter für Ihren Vertriebserfolg!

			Rund 40 Jahre Kompetenz für Qualifizierung in Vertrieb und Verkauf

			

	
			
					
						[image: ] 


Vertriebsorganisationen sehen sich mit einer tiefgreifenden Veränderung ihres Betätigungsfeldes konfrontiert: Globale Märkte und veränderte Informationsgewohnheiten der Kunden sind nur einige der aktuellen Herausforderungen.


Mit maßgeschneiderter und bedarfsgerechter Qualifizierung begleitet die Haufe Akademie den Wandel im Vertrieb und geht diesen gleichermaßen mit:


Im Jahr 2009 brachte die renommierte DVS - Deutsche Verkaufsleiter-Schule, Marktführer für vertriebliche Qualifizierung, ihre über 35 Jahre währende Erfahrung und Kompetenz unter das Dach der Haufe Akademie ein.


Diese Kompetenz wird bei der Haufe Akademie seit jeher kontinuierlich im Hinblick auf aktuelle Markt- und Kundenanforderungen weiterentwickelt und ausgebaut. Die bestehende enge Zusammenarbeit mit ausgewiesenen Vertriebs-Expert:innen und Praktiker:innen stellt weiterhin den erfolgreichen Transfer in Ihre Unternehmenspraxis sicher.


Damit verbindet der Vertriebsbereich der Haufe Akademie nahezu vier Jahrzehnte Erfahrung und Tradition im Qualifizierungsbereich mit modernsten Inhalten, Themen und Methoden – für Ihren Vertriebserfolg!




				


	

												

											

										

									

										
											
												
																							
														
		
				Unsere 5 Top-Empfehlungen

				
	
		
				
					
							
								
								
									
										
											
												Training

												

										

									

									
										

											Verhandlungstraining für den Verkaufsprofi I
			
														
											
												Verhandlungen in Vertrieb und Verkauf erfolgreicher führen

													

														
											
												
																2 Tage

														
																			10 
																			Termine ab 
																			24.04.2024

																	
																			an 9 Orten verfügbar

																	

										

										
											
												
													 € 1.590,-  
 zzgl. Mwst.
												

												
												

											

										

									

								

								
								

						

					
							
								
								
									
										
											
												Seminar

												

										

									

									
										

											Professionell verkaufen I
			
														
											
												Das Training für Verkaufseinsteiger:innen

													

														
											
												
																3 Tage

														
																			18 
																			Termine ab 
																			15.04.2024

																	
																			an 14 Orten verfügbar

																	

										

										
											
												
													 € 1.890,-  
 zzgl. Mwst.
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											Key Accounts professionell managen I
			
														
											
												Erfolgsfaktoren – Instrumente – Methoden

													

														
											
												
																2 Tage

														
																			11 
																			Termine ab 
																			17.04.2024

																	
																			an 10 Orten verfügbar

																	

										

										
											
												
													 € 1.640,-  
 zzgl. Mwst.
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											Vertriebscontrolling I: Verstehen - aufbauen - nutzen
			
														
											
												

														
											
												
																2 Tage

														
																			2 
																			Termine ab 
																			15.07.2024

																	
																			an 2 Orten verfügbar

																	

										

										
											
												
													 € 1.540,-  
 zzgl. Mwst.
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											Erfolgreiches Vertriebsmanagement
			
														
											
												Vertriebsstrategien entwickeln – Vertriebsteams steuern

													

														
											
												
																3 Tage

														
																			10 
																			Termine ab 
																			24.04.2024

																	
																			an 9 Orten verfügbar

																	

										

										
											
												
													 € 1.990,-  
 zzgl. Mwst.
												

												
												

											

										

									

								

								
								

						

					

				
	        			
		            

				

				
		



												

											

										

									

										
											
												
													
															
			Kooperationen und Auszeichnungen 

			Für Ihren Vertriebserfolg!
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Seit rund 40 Jahren herausragende Kompetenz für Qualifizierung in Vertrieb und Verkauf!
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Zertifizierte Aus- und Weiterbildung in Kooperation mit der Hochschule HdWM, Mannheim.


Aus- und Weiterbildung entdecken!



				


	

												

											

										

									

										
											
												
													
														
		
				Ihre Zufriedenheit ist uns wichtig

				Teilnehmer:innenstimmen
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												Unser Unternehmen arbeitet schon sehr gut mit der Haufe Akademie zusammen. Auch bei Inhouse-Schulungen können wir stets ein super Feedback geben! Man bekommt hilfreiche Anregungen für die eigene Arbeit und tolle Übungen zur Selbstreflektion.







“
											

										Annika Schwarz

										Medela Medizintechnik GmbH & Co. Handels KG, Dietersheim

										

									
									
										
												Es war ein zielgerichtetes  Training mit absolutem Mehrwert durch einen kompetenten Trainer.“
											

										Markus Goebel

										AOK Systems GmbH, Bonn

										

									
									
										
												Ihre Professionalität hat mich begeistert, sowie die erfrischenden Beispiele aus Ihrer beruflichen Erfahrung. Gerne empfehle ich Sie an meine Kollegen weiter. Danke für das sehr kurzweilige und fachlich hochwertige Seminar.“
											

										Susanne Hardung

										Tinti GmbH & Co. KG, Heidelberg

										

									
									

						
			        			
				            

						

				

			

								
		



												

											

										

									

										
											
												
													
														
		
				Das Team dahinter

				Wir machen uns stark für Ihren Erfolg
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											Jessica Breitkopf

										
											Programmbereichsleiterin

Qualifizierungsangebote, Seminare & Trainings

										Kontakt
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											Carolin Senf

										
											Bereichsleiterin

Inhouse Learning Solutions

										Kontakt
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											Rainer M. Grethel

										
											Produktmanager

Qualifizierungsangebote, Seminare & Trainings

										Kontakt

										

								

							

						

						

						
							
								
									
										[image: ]
										

									
										
											Simone Welz 

										
											Teamlead Digital Learning Solutions 

										Kontakt
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											Theres Schächtele

										
											Fachkraft Produktmanagement

										Kontakt

										

								

							

						

						

			

		



												

											

										

									

										
	
		
		
			Über unsere Themenwelt "Vertrieb und Verkauf"

			
				
					
						 	
								
								
										4,6 von 5 Sterne

										Bewertung von Teilnehmenden

								 		

								

						 

					
						 	
								
								
										100+ Themen

										

								

						 

					
						 	
								
								
										95+ Online-Angebote

										

								

						 

					
						 	
								
								
										16 zertifizierte Aus- und Weiterbildungen

										

								

						 

					
						 	
								
								
										95% positive Bewertungen

										

								

						 

					
	
			

		

	



										
											
	
											
												
													
														
		
				Blog Vertrieb & Verkauf

				Wissen, was wichtig ist!

				Spannende Fachartikel, aktuelle Trend-Themen und Interviews für Ihren Erfolg. Entdecken Sie unsere neuesten Beiträge

			

		Zum Blog

		
				
					
							
								
									
										
											[image: ]
											

										
											
												Vertriebsassistenz: Gehalt, Aufgaben & Skills

											
												Online-Redaktion

											
												
													Artikel lesen
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												Akquise: Definition, Arten & Branchen

											
												Online-Redaktion

											
												
													Artikel lesen
												
										
										

									
								

							

						

						
							
								
									
										
											[image: ]
											

										
											
												Variable Vergütung im Vertrieb: Was den Erfolg ausmacht

											
												Dr. Heinz-Peter Kieser

											
												
													Artikel lesen
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												Handelsfachwirt: Voraussetzungen, Ausbildung, Gehalt & Weiterbildungen

											
												Online-Redaktion

											
												
													Artikel lesen
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												Vertriebsmanager: Gehalt, Aufgaben & Weiterbildungen

											
												Online-Redaktion

											
												
													Artikel lesen
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												7 vermeidbare Fehler in der Außendienstvergütung

											
												Dr. Heinz-Peter Kieser

											
												
													Artikel lesen
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												Was Führung und Vertriebsvergütung miteinander zu tun haben

											
												Dr. Heinz-Peter Kieser

											
												
													Artikel lesen
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			Kontaktieren Sie uns

			Wir helfen gerne weiter

			
					Wir sind Montag bis Freitag von 8:00 bis 17:00 Uhr für Sie da.

					
							
									0761 595339-00

							service@haufe-akademie.de

							

					

			
					Stephanie Göpfert

					Leiterin Kundenservice
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								Wobei können wir Ihnen helfen?
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								Um Ihr Anliegen bearbeiten zu können ist die Verarbeitung Ihrer angegebenen Daten notwendig. D.h. bei Absenden des Kontaktformulars willigen Sie ein, dass Ihre Daten (siehe Datenschutzerklärung, Abschnitt IV) verarbeitet werden. Ihre Daten werden nach Zweckwegfall gelöscht. Sie können (siehe Art 21 DSGVO) gegen die Verarbeitung Ihrer Daten jederzeit Widerspruch einlegen.
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	Impressum
	Datenschutz
	Cookie-Einstellungen


							

						
						
						
							Service




							
									Wir über uns
	Info-Service
	FAQ
	Account Management
	Meine Lernumgebung
	Sitemap


							

						

						

						
							Besondere Angebote




							
									Persönliche Weiterbildung und Entwicklung
	Lösungen für Unternehmen
	Transfer Coaching
	Jahresschluss-Tagung Personalbüro


							

						

						
							Kontakt




							
								service@haufe-akademie.de
Telefon +49 761 595339-00



								Haufe Akademie GmbH & Co. KG
Munzinger Str. 9
79111 Freiburg

							
						
						

						
							Unsere Partner
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